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Seu barbear perfeito.
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Ofertas de cair o queixo na sua cidade.
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FREE SHIPPING AND RETURNS ON ALL ORDERS THROUGH SEPTEMBER 5. See details >
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WOMEN MEN KIDS COLLECTIONS ONE FOR ONE® STORIES & VIDEOS

FIND YOUR FOOTING THIS FALL
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Shoes
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TOMS

One for One

Para cada par de sapato que vocé comprar, um par de sapato para uma crianga carente sera doado.
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CIRQUE DU SOLEIL.
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CIRQUE DU SOLEIL

Espetaculos artisticos com uma mistura Gnica de circo e teatro.
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Agenda

.. ldentificacao e priorizacao de oportunidades
de negdcio.

.. Tela de Modelo de Negdcio.

;. Exemplos.

. Atividades em grupo.
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Criar Tela de Modelo de Negdcio

* Formar novamente os grupos do inicio da
aula.

* Selecionar uma oportunidade de negdcio e
criar uma Tela de Modelo de Negdcio para ela.
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Tela de Modelo de Negocio

Parceiros ;Yg ’/\;» Atividades (£ Proposta 7~ ”f Relaciona- Segmentos
Chave Chave \ de Valor E\é mento com de Clientes
- Cliente
Recursos Canais T
Chave T
Estrutura de Custos @ Fluxos de Receita g
15/10/13 13

Tela de Modelo de Negdcio
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Referéncias

.....

Model
Generailon

Inovagao em Modelos de Neyoaos
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