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Agenda

1. Identificação e priorização de oportunidades 

de negócio.

2. Tela de Modelo de Negócio.

3. Exemplos.

4. Atividades em grupo.
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Criar Tela de Modelo de Negócio

• Formar novamente os grupos do início da 

aula.

• Selecionar uma oportunidade de negócio e 

criar uma Tela de Modelo de Negócio para ela.
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Tela de Modelo de Negócio

Parceiros
Chave

Atividades
Chave

Proposta
de Valor

Relaciona-
mento com
Cliente

Segmentos
de Clientes

Recursos
Chave

Canais

Estrutura de Custos Fluxos de Receita
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Referências


